  Manuel Corona Flores
Irapuato, Gto. : Acacias  No. 1100 Edificio b1 depto. 2, Frac. Gámez 

Celular: 462 139 5430 Casa: 462 624 9908 

Correo:   manuelcf69@hotmail.com

Antecedentes:
Ejecutivo con 19 años de experiencia ADMINISTRATIVA y VENTAS en la Industria Comercial Aeronáutica, Servicios Turísticos, Industria Restaurantera e  Industria Editorial.
Experiencia Laboral:
· Administración y Planeación

· Estrategia de Ventas y Comercialización
Objetivo Profesional:
Integrarme a una Organización Nacional o Internacional con retos en las áreas que generan utilidad además de buscar mejoras en procesos administrativos.
Idiomas:
Inglés y francés formado en negocios y atención a clientes.
Trayectoria Laboral:

	EMPRESA
	PUESTO
	DESCRIPCIÓN DE LA EMPRESA 
	PERIODO

	Comercializadora Ecoterra SA de CV 
	Gerente Administrativo

Y Socio
	Comercialización de artículos y productos para la limpieza  institucional tanto de empresas como de oficinas y diversos centros de entretenimiento. Abarcando las ciudad de León, Irapuato, Salamanca, Celaya y Guanajuato.
	 2006 a la fecha

	Periódico El Heraldo de Irapuato
	Agente de Ventas
	Diario de la región de Irapuato y ciudades circunvecinas.                    
	 2003 a Diciembre 2005

	Restaurante  Xango
	Gerente de Bar

	Compañía Restaurantera en especialidad comida de fusión, además de la elaboración de cócteles y venta de vino de mesa, así como centro de entretenimiento.       
	Septiembre 1996 a Diciembre 2002

	Continental Airlines
	Agente General
	Compañía internacional de aviación, venta y elaboración de  boletos para pasajeros, así como la     transportación de carga.
	Julio 1990 a  Julio1996


EDUCACION FORMAL

Admón. En Hotelería y Turismo
UNIVERSIDAD AUTONOMA DE GUADALAJARA

FUNCIONES PRINCIPALES
Comercializadora Ecoterra, SA de CV    (Irapuato, Gto.) 
     Gerente Administrativo 
·    Responsable del establecimiento de las políticas y sistemas respecto a funciones administrativa,    mediante la definición de políticas contables, financieras, fiscales y administrativas 

· Dirigir y coordinar un programa de expansión y desarrollo vigoroso para adquirir nuevos productos.

· Proporcionar a los Socios los análisis para la toma de decisiones y evaluación de los resultados.

· Determinar las necesidades del personal.

· Asesorar al personal en lo relativo a la venta de los productos y en la búsqueda de nuevos clientes, asi como mantener los ya existentes.
Periódico el Heraldo de Irapuato   (Irapuato, Gto.)

     Agente de Ventas 

· Asesorar al Cliente para invertirán espacios publicitarios.
· Monitorear cada uno de los clientes en el resultado de la publicidad. 
· Promocionar los servicios de suscripción. 
· Conseguir nuevos Clientes para la producción de maquilas.
· Coordinar la producción de maquilas con la gente de impresión.
Restaruant Xango   (Toronto, ON. Canadá)

     Gerente de Bar 

· Responsable de la compra y de los inventarios semanales de vinos y licores.
· Emitir un balance mensual de ventas al Gerente General. 
· Promover, elaborar,  y servir las bebidas a los comensales. 
· Atender y solucionar las quejas de los Clientes.
· Coordinar  al personal de barra, así como la elaboración del rol de trabajo.

Continental Airlines   (Aeropuerto Internacional de Silao, Gto.)

     Agente General 

· Responsable de recibir y enviar Carga Internacional.
· Emitir boletos, así como realizar un reporte diario de venta de los mismos. 
· Registrar y documentar equipaje y pasajeros.
· Efectuar el procedimiento de abordaje de los Pasajeros hacia la aeronave a tiempo.                       
· Atender, rastrear y solucionar las quejas de equipaje extraviado de los Pasajeros.
· Realizar el balance del avión para el plan de vuelo, así como coordinar al personal para
         el aterrizaje y despeje del mismo conforme los tiempo establecidos.
